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Resumo:

Este estudo abordou o tema gerenciamento de resultados no contexto das ME e EPP. Teve como objetivo
geral verificar se as ME e EPP gerenciam suas receitas a fim de permanecerem enquadradas no sistema
tributario denominado de Smples Nacional ou para postergacdo do pagamento do imposto. Dada as suas
caracteristicas especificas relativas a base de tributacdo, assumiu-se que 0 meio para gerenciamento dos
resultados é o de gerenciar as receitas e, nao, o lucro. A pesquisa, do tipo exploratério e descritivo e de
natureza quantitativa e qualitativa, foi realizada em uma amostra constituida por 25 empresas escol hidas por
conveniéncia, com receitas compreendidas entre os anos de 2001 e 2006. As variaveis utilizadas como proxies
para a verificacdo de indicios de gerenciamento das receitas, foram: (1) valor da despesa de aluguel de
imoveis;, (2) nimero de pessoas ocupadas e (3) compras realizadas durante o periodo pesguisado. O
faturamento anual das empresas pesquisadas foi utilizado como medida de comparacédo para se identificar a
ocorréncia, ou nao, de manipulacdo de suas receitas. Os resultados sugerem que em algumas dessas
empresas houve gerenciamento de receita e que as teorias de gerenciamento de resultados desenvolvidas para
as médias e grandes empresas podem ser adaptadas a realidade das ME e EPP.

Palavras-chave: Gerenciamento de Receitas — Tributacdo — Microempresa — Empresa de Pequeno Porte —
Informacéo Contabil

Areatemética: Gestdo de Custos para Micros, Pequenas e Médias Empresas
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Estudo sobre gerenciamento de receitas no contexdas
Microempresas (ME) e Empresas de Pequeno Porte (EPP

Resumo

Este estudo abordou o tema gerenciamento de mgsilteo contexto das ME e EPP. Teve
como objetivo geral verificar se as ME e EPP geaensuas receitas a fim de permanecerem
enquadradas no sistema tributario denominado del&nMNacional ou para postergacao do
pagamento do imposto. Dada as suas caracterisgpasificas relativas a base de tributacéo,
assumiu-se que o meio para gerenciamento dosadssll€ o de gerenciar as receitas e, néo,
o lucro. A pesquisa, do tipo exploratério e desaie de natureza quantitativa e qualitativa,
foi realizada em uma amostra constituida por 25resag escolhidas por conveniéncia, com
receitas compreendidas entre os anos de 2001 e 260@riaveis utilizadas conmaroxies
para a verificacdo de indicios de gerenciamentorelzstas, foram: (1) valor da despesa de
aluguel de imoveis; (2) numero de pessoas ocupad@ compras realizadas durante o
periodo pesquisado. O faturamento anual das enspmssquisadas foi utilizado como
medida de comparacdo para se identificar a ocaa€ona ndo, de manipulacdo de suas
receitas. Os resultados sugerem que em algumaasdesgpresas houve gerenciamento de
receita e que as teorias de gerenciamento de adssltdesenvolvidas para as médias e
grandes empresas podem ser adaptadas a realidabiEdaEPP.

Palavras chave: Gerenciamento de Receitas — Te#wta Microempresa — Empresa de
Pequeno Porte — Informacao Contabil

Area tematica: Gestdo de Custos para Micros, PegueMédias Empresas

1. Introducéo

Um dos principais temas de discussao na pesquigalibrefere-se a relagédo entre as
informacfes contdbeis e a tributacdo (MILLER e SKEWR, 1998; SHACKELFORD e
SHEVLIN, 2001; TANG, 2005; ZIMMERMANN e GONCHAROV2005). A regulacéo
tributaria € um dos papéis desempenhados pelo Gmwpre afeta o sistema contabil, na
medida em que auxilia na determinacdo do valornaposto a ser arrecadado aos cofres
publicos pela firma (SUNDER, 1997).

Nesse contexto, o tema gerenciamento de resultadossido tratado, por diversos
autores nacionais e internacionais, de forma asseitd o impacto do tipo de tributacdo no
resultado financeiro da empresa, conforme se pbderear em Zimmermann e Goncharov,
(2003); Cloyd, Pratt e Stock, (1996) e Paulo, (20@ntre outros. Gerenciamento de
resultados, segundo Zendersky (2006), sdo acokedelas por parte dos gestores que visam
alcancar resultados desejados, indicando que esf&s deliberadas acarretam resultados
diferentes em funcao dessa interferéncia dos gsstérgrande maioria desses estudos se da
no ambito das companhias abertas e fechadas déegpamnte, mas pouco se tem visto este
tema aplicado ao contexto das Microempresas (MEjpresas de Pequeno Porte (EPP) cuja
relacdo entre informacfes contabeis e tributac&thden se apresenta como um topico
relevante.

A fim de simplificar a tributacdo para as ME e BBPcriado no Brasil, em 1996, o
sistema denominado SIMPLES - Sistema Integrado dgarRento de Impostos e
Contribuicbes das Microempresas e Empresas de RegBerte. A partir de 2007 o
SIMPLES Federal foi substituido pelo SIMPLES naalogue incluiu o ISS e o ICMS. O
calculo do tributo devido no Simples Nacional édenediante a aplicacdo de uma aliquota
progressiva e favorecida sobre a receita brutaedgwesas optantes. Essas empresas, por
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determinacao legal, devem ter uma receita brutalagual ou inferior a R$ 240.000,00 para
o caso das ME e entre R$ 240.000,00 e R$ 2.4000@@ya o caso das EPP.

Nesse contexto, € licito supor que no intuito daterauma carga tributaria menor as
ME e as EPP séo incentivadas a gerenciar o valosuds receitas brutas de modo a
permanecerem na forma de tributacdo estabelecida Simples Nacional. Dessa forma,
entende-se que para o caso especifico das ME @ gBfenciamento das receitas equivale ao
gerenciamento de resultados pelas empresas deegrarid.

Diante do exposto, o objetivo geral deste artigerficar se as ME e EPP gerenciam
suas receitas a fim de permanecerem no Simple®MNdau para postergarem o pagamento
dos impostos para melhoria do seu fluxo de caixa.

Considerando-se que os modelos existentes natuitaraobre o assunto estdo
desenhados com foco no resultado e, ndo, na repeitae aplicarem as empresas de grande
porte, construiu-se para fins deste estpiixiesbaseadas na receita bruta anual, a saber: 1)
relacédo entre Receita Bruta e Pessoas Ocupad@s|&)ao entre Receita Bruta e Despesas de
Aluguel e 3) Relagéo entre Receita Bruta e Valer@ampras. Estgwoxiesestdo detalhadas
na formulagéo das hipoteses no item 3.1.

2. Fundamentacao tedrica

2.1 0 conceito de Microempresa (ME) e de Empresa de Pegno Porte (EPP)

No Brasil tem-se como principal marco legal a LeB43/99 — Estatuto da
Microempresa e Empresa de Pequeno Porte. Elaifmlaccom a finalidade de favorecer as
ME e EPP para que elas se fortalecam e participenprdcesso de desenvolvimento
econdmico e social do pais. Conforme seu art. 28idera-se ME a pessoa juridica ou firma
mercantil individual que auferir receita bruta dratgé R$ 244.000,00 (duzentos e quarenta e
quatro mil reais). Nessa Lei tem-se, ainda, a dgfinde EPP, que é a pessoa juridica ou
firma mercantil individual que auferir receita kawnual superior a R$ 244.000,00 (duzentos
e quarenta e quatro mil reais) e inferior a R$ @.@00,00 (um milhdo e duzentos mil reais).

Também cabe salientar que, segundo o0 SEBRAE-SRE 2@ total de 5,1 milhdes de
empresas existentes no Brasil 98% sdo ME e EPPojagdo do SEBRAE-SP (2008) é que,
em 2010, sejam 6,8 milhdes de ME e EPP. Além destas sdo responsaveis por mais de
dois tercos do total de ocupagOes no setor priv&ao.se tratando de classificagdo, o
SEBRAE-SP considera as ME e EPP de acordo com emlde empregados. Por este
orgao, pode-se entender como Microempresa, no cinémpresas com 0 a 9 empregados e
Empresa de Pequeno Porte, de 10 a 19 empregadoa. iddustria a classificagdo muda,
sendo Microempresa aquela com 0 a 19 empregadogpeeg&a de Pequeno Porte aquela com
20 a 99 empregados. E importante salientar que BR8E-SP (2004), no entanto, baseou
sua classificacdo nas observacdes de comércioustirmddo Estado de Sdo Paulo. Dessa
forma, entende-se que a utilizagcdo mais apropsada com base na classificacdo da Receita
Federal, uma vez que se trata do sistema SimplesiNd

A fim de simplificar os tributos para as ME e ERR 1996, foi criado no Brasil o
sistema denominado SIMPLES - Sistema Integrado dgarRento de Impostos e
Contribuicdes das Microempresas e Empresas de Redote, conforme a Lei n® 9.317, de
05 de dezembro de 1996. Em virtude da Lei Complémen 123 de 14/12/2006, a partir de
2007, o Simples Federal foi substituido pelo Simplacional, que abrange, além dos tributos
inclusos no Simples Federal, também o imposto sebreicos - ISS e o0 imposto sobre
operacdes relativas a circulacdo de mercadoriabre s prestacdo de servigos de transporte
interestadual e intermunicipal e de comunicac&M3.
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O célculo do tributo devido no Simples Nacionaeiof mediante a aplicacdo de uma
aliquota progressiva e favorecida sobre a receiitaldlas empresas optantes. Segundo o
artigo 3° da LC 123/06, é considerada microempaepassoa juridica que auferir, no ano-
calendario anterior, receita bruta igual ou infeadR$ 240.000,00 (duzentos e quarenta mil
reais) e empresa de pequeno porte a pessoa jugiagecauferir no ano calendario anterior,
receita bruta superior a R$ 240.000,00 (duzentpsaeenta mil reais) e igual ou inferior a R$
2.400.000,00 (dois milhdes e quatrocentos mil Jeais

Como resultado destas modificagbes, a carga tribu@omatorio dos tributos
federais, estaduais e municipais arrecadados) Egaceao produto interno bruto — PIB do
primeiro semestre de 2006 atingiu 39,79% contra638,no primeiro semestre de 2005. No
primeiro semestre de 2006 foram arrecadados R$78%dhdes, havendo um aumento
nominal de arrecadacdo de R$ 33,09 bilhdes eméaelap mesmo semestre de 2005.
Somente a arrecadacéo federal teve crescimentded¥b 12,71 bilhdes (IBPT, 2007).

Recentemente, a Lei Complementar n°® 128 de 19/a2/2@rmitiu a inclusao de
novas atividades no Simples Nacional, criou a &glw Microempresario Individual, além de
uma série de melhorias no recolhimento do ICMSle IP

Em termos de regulamentacdo do Simples Naciomalseeum tratamento favorecido
e diferenciado dispensado as ME e EPP previstortigoal46, Ill, “d” da Constituicdo
Federal e, também, no artigo 94 do Ato das Dispesi¢gConstitucionais Transitorias. O
tratamento diferenciado foi implementado pela Lemplementar n° 123 de 14 de dezembro
2006 (alterada pela LC 128 DE 14/12/2008), queituist o Estatuto Nacional da
Microempresa e da Empresa de Pequeno Porte. Ressaitie primeiramente foi instituido o
Simples Federal (1996) e, posteriormente, foi swiddb pelo Simples Nacional (2007).

O SIMPLES Nacional implica o recolhimento unificados seguintes impostos e
contribuicbes: IRPJ — Imposto sobre a Renda deoRedsridica, IPI — Imposto sobre
Produtos Industrializados, CSLL — Contribuicdo 8bsiobre o Lucro Liquido, COFINS —
Contribuicdo para o Financiamento da SeguridadeadelS — Programa de Integracao
Social, INSS Patronal, ICMS — Imposto sobre Operac®elativas a Circulacdo de
Mercadorias e sobre Prestacdes de Servicos depbramdnterestadual e Intermunicipal e de
Comunicacéao e ISS — Imposto sobre Servicos de geaftatureza. Outro ponto importante a
se observar é que a Lei Complementar 128/2008 plitssi a transferéncia de créditos de
ICMS e IPI, que antes ndo eram previstos em Lealiduota do imposto a pagar varia em
funcéo da atividade da empresa - Comércio, Indjshervicos e Locacao de Bens Mdveis e
de acordo com a receita bruta acumulada. O valomygmsto mensal € calculado pela
aliquota identificada sobre receita bruta mensataaga.

2.2 A Importancia das ME e EPP

Beraldi e Escrivao Filho (2000), Nunes e Serrasqué2004) e Segura (2003),
apontam para a importancia da pequena empresaamome@, bem como pela falta de
estudos nesta area. Nos Estados Unidos, de acomolLongenecker (2007, p. 7), as
pequenas empresas podem contar com a ajudamddl Business Administratiof5BA),
criada em 1953, que da suporte aos pequenos negAcBBA € um érgéao federal, similar ao
SEBRAE, que protege o0 interesse das pequenas easpr@ssde a sua abertura,
desenvolvimento e crescimento, até nos assuntostelesse dessas empresas permitindo,
dessa forma, o mercado livre. Em Taiwan as ME e $8@Rvistas como estruturas capazes de
responder rapidamente a mudancas na economia rugeliando inovacdes. Além disso,
existem esforgcos para transferir tecnologia partBse EPP e apoio a criacdo de parques
cientificos (PUGA, 2002).

No Brasil, observa-se uma participacao relevanseMia e EPP, pois segundo dados
do SEBRAE (2005), o numero dessas empresas aumegiasivelmente, no periodo entre
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1996 e 2002. O numero de ME aumentou de 2.956.&9 4605.607, 0 que representa um
crescimento de 55,8%, passando a ter uma partiopde 93,2% em 1996 para 93,6% em
2002 no total de empresas. Ainda de acordo comBR3E (2008), a previsao € de que haja
6,8 milhdes de ME e EPP em 2010. Quanto as EPRicaese que o niumero de empresas
aumentou de 181.115 para 274.009 entre 1996 e 26p&sentando um crescimento de
51,3%. Em 2002, as ME e EPP juntas, representafg®@¥®no numero total de empresas
formais no Brasil, podendo ser verificado a impueaparticipacdo dessas empresas na
economia (SEBRAE. 2005).

Observa-se que essa situacdo ocorre no Brasil eugws paises tais como, Estados
Unidos e Taiwan, nos quais a maioria das empreddg € EPP. Segundo LU (2006), em
2002, de 134 mil empresas de manufaturas 96,67% pemuenas e médias empresas em
Taiwan. Adicionalmente, Barreto (2006) informa qi#% da empresas americanas séo de
pequeno porte, sendo responsaveis por 40,9% dagawvetlo setor privado, além de
representar 99,7% de todos os empregadores. TandEmre 18 milhdes de empresas
existentes na Unido Européia nos varios setoresateado, com excecao do agricola, mais
de 99% sé&o pequenas e médias empresas.

Tem-se que a alta carga tributaria suportada pdiase EPP no Brasil, ndo € o
principal fator causador do encerramento das stiaslaales, ao contrario do pensamento
comum, mas, sim, a falta de capital, segundo asd®gs dos seus proprietarios. Portanto, ndo
se pode identificar apenas um motivo que comproraetantinuidade do negdcio, esses
motivos sao diversos, que englobam desde falhasgjars a causas econémicas conjunturais
(SEBRAE, 2004). Todavia, o valor economizado dewddona carga tributaria menor poderia
ser investido na atividade dessas empresas. Ness8dos 0 gerenciamento de receitas € um
dos pontos que se aponta como fundamental para gogresario se mantenha competitivo
dentro de seu mercado de atuacao.

2.3 O Gerenciamento de receitas ha empresa

Conforme ja observado, o tema gerenciamento ddtades é tratado por diversos
artigos nacionais e internacionais, sob perspectiliferentes, conforme se observa em
Zimmermann e Goncharov (2003). Cloyd, Pratt e St(k396), discutem o impacto da
escolha do tipo de tributagcéo no resultado financda empresa; Mills (1998) observa que o
IRS (nternal Revenue Servicaumenta a auditoria em empresas quando verifatiaios de
gerenciamento de lucro pela diferenca entre reeeitacro para redugédo do pagamento de
impostos. Adicionalmente, como discute Zendersd30%, p. 14), as normas e principios
contabeis ndo regulamentam todo e qualquer tiplamgmento contabil, dando margem a
algumas escolhas do administrador, no que tangatalilizacdo de suas receitas e despesas.

Zendersky (2006) define gerenciamento de resultadoso “acOes deliberadas por
parte dos gestores, que visam alcancar resultaglsjadios.” I1sso indica que estas acdes
deliberadas acarretam resultados diferentes daggeka empresa obteria caso ndo houvesse
interferéncia dos gestores.

Paulo (2006) pesquisou a relacdo entre a ofertdicalbde acdes e o nivel de
discricionariedade dos resultados contabeis napaohias abertas brasileiras que efetuaram
ofertas de ac¢cbBes no periodo de 2000 a 2003. Etmaafgue pesquisas internacionais
encontraram accruals discricionarias no periodoofdasta sédo significativas e positivas,
indicando que as empresas manipulam os numerogdbmsita fim de inflacionar os precos
das acbes. Porém, o autor ndo p6de confirmar &egia de comportamento diferente de
accruals discricionarias ao longo do periodo olzskyv

Tang (2005) desenvolveu um modelo para identificamponentes normais e
anormais contidos no total da diferenca entre ocolewontébil e o lucro tributavel (BTD —
book-tax differenc®. Segundo a autora, as diferencas consideradasisoentre o lucro
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contabil e o tributavel sdo reflexos entre as difieas das normas para contabilizacdo e para
tributacéo do lucro, sinalizando a extenséo do ludsenento entre as normas contabeis e
fiscais. Contrariamente, as diferencas anormaisidasino total da diferenca entre o lucro
contabil e o lucro tributivel refletem diferenc@®xiunisticas devido as escolhas dos gerentes
nos relatérios contabeis e fiscais, quantificanaddvel de manipulacéo gerencial.

A pesquisa de Tang (2005) foi realizada em emprebassas de capital aberto.
Foram identificadas diferencas entre os dados beirstae fiscais evidenciando que as
empresas que possuem fortes probabilidades paagamnciamento de resultados contébeis
e gerenciamento de impostos apresentam altas rijeseentre os relatorios contabeis e
fiscais.

Dentro da questdo de gerenciamento de resultadtsnde-se que as ME e EPP
podem estar propensas a gerenciar resultados @agefidio proprio, ou de seus proprietarios,
quando for necessario. No entanto, dada as suastedsticas especificas relativas a
tributacdo, o meio para gerenciamento dos residtadoa o de gerenciar as receitas, € ndo o
lucro, visando sua permanéncia no regime de tigdotao Simples Nacional. Neste sentido,
pode-se deduzir que o gerenciamento de resultaplosta@lo em companhias abertas e
fechadas equivale ao gerenciamento de receitaasbeuot ME e EPP no Brasil.

Na década de 1950, Hepworth (1953 p. 34) tratogedenciamento de receitas brutas
como uma manipulacdo do faturamento para diminsidiatorcbes causadas por atrasos
devidos a lentiddo ou agilidade na entrega de posdiwcustos e despesas ocorridos em
periodos desencontrados. Esse procedimento toreauttado mais homogéneo permitindo
melhor avaliacdo da empresa. Neste artigo, 0 aafgumenta que o gerenciamento de
receitas leva os usuarios externos a terem umegaalmais positiva da empresa.

Beuselinck, Deloof e Vanstraelen (2009) apresemtana estudo evidenciando que as
empresas da comunidade européia tendem a gersnamreceitas por meio da transferéncia
de renda entre subsidiarias estabelecidas emmliésrpaises, com o intuito de reduzir a carga
de impostos. Este estudo mostrou, também, quevestidores reconhecem um prémio de
mercado, ou seja, um aumento no valor das acOesmgeiesa, pelo comportamento na
transferéncia de renda entre as subsidiarias. diissrvaram, por meio da analise do Q de
Tobin, que os investidores valorizam essa estiatdgi economia de impostos através da
transferéncia de renda, quando percebem que a &rpEEesuUi governanga corporativa.

3. Procedimentos Metodoldgicos

3.1. Formulagéo das hipoteses de pesquisa

Na forma de tributacdo do Simples Nacional a mualate porte de ME para EPP
ocorre na faixa de R$ 240.000, por ano. Assim,adeta premissa de que as ME fardo o
gerenciamento de receitas com a intencédo de peceradentro dessa faixa de receita, ou seja,
tentardo permanecer dentro do limite de receitatéld&R$ 240.000 por ano. No caso das EPP,
para se manterem dentro do sistema de tributacéSirdples Nacional, suas receitas nao
poderdo superar o limite de R$ 2.400.000, por Assim, parte-se da premissa de que elas
fardo o gerenciamento de receitas com a intencemheanecer dentro dessa faixa de receita,
ou seja, dentro do limite de até R$ 2.400.000 por a

Por outro lado, mesmo néo estando proximas assfdixates, as ME e EPP podem
apresentar indicios de gerenciamento de receitaspustergacdo do pagamento do imposto,
com intencéo de reducédo do imposto corrente e malho fluxo de caixa.

Nesses casos, a indicacdo do gerenciamento deéaseéeidentificada pela constancia
das receitas proximas ao nivel maximo para a MEamde porte (para EPP), ou préximas ao
nivel maximo para a EPP ser desvinculada do regoueainda, pelo alto desvio padréao
observado nos indices de relacionamento entrewsadalas observacdes (despesas de aluguel,
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numero de pessoas ocupadas e compras) e a raweif@eriodo analisado, para fins de
postergacao do pagamento do imposto.

A classificacdo de ME e EPP estabelecida pelo SHBRR (2005), em funcéo do
namero de empregados, estabelece que o aumenéssiEap ocupadas na ME ou na EPP pode
indicar um aumento de atividade econfmica, sugeyiagsim, um aumento na receita da ME
ou da EPP. E importante, ainda, destacar que, paanalise deste item, a denominacgio
“namero de pessoas ocupadas” em vez de “numeraimgoharios” foi utilizada com o
objetivo de considerar ndo apenas o numero de gagwe registrados, mas também o de
socios e afins. Dessa forma, parte-se da premesspe um aumento no numero de pessoas
ocupadas implica em um aumento na atividade ecaadbmj por consequéncia, deveria
implicar em um aumento na receita da ME ou da ERBerindo a primeira hipdtese de
pesquisa:

H1 — Empresas que tiveram aumento do numero deogesscupadas, mas nao
apresentaram aumento correspondente de receita aprupresentam indicios de
gerenciamento de receitas no periodo.

O aumento da despesa anual de aluguel superiandioss de inflagdo pode indicar a
locacdo de mais um imével ou a substituicdo decBxxao imdvel anterior por outro maior ou,
ainda, por outro em local mais valorizado. Issoepandicar um aumento de atividade
econdmica, sugerindo, assim, um aumento na red@iME ou da EPP. Dessa forma, parte-se
da premissa de que um aumento significativo daedespnual de aluguel implica em um
aumento na atividade econdmica e, por consequédeigria implicar em um aumento na
receita da ME ou da EPP, gerando a segunda hipd¢gsesquisa:

H2 — Empresas em que foram observados aumentasicagmos (acima da inflacao)
nas despesas anuais de aluguel, mas ndo apresentavanento correspondente de receita
bruta, apresentam indicios de gerenciamento deit&s no periodo.

Por ultimo, pode-se considerar que, em consequétgiacaumento da atividade
econbmica a empresa deve apresentar um volume rdaiaompras durante o periodo
analisado, por necessidade de formacdo e gestdstdgques. Dessa forma, formula-se a
terceira hipétese de pesquisa:

H3 — Empresas que apresentaram aumento nas congeas O correspondente
aumento na receita de vendas apresentam indicigeciamento de receitas no periodo.

3.2 Tipologia do estudo

Esta pesquisa caracteriza-se, quanto ao tipo, cermoratOria e descritiva,
conforme orientacdo de Kdche (1999) e Cervo e Ber(2002). A pesquisa € exploratoria
porque se buscou a obtencdo de maiores conhecsngiboe 0 gerenciamento de receitas
em ME e EPP, visto que ndo foram encontradas pmEsjgobre este tema nas bases de
dados nacionais, portanto ndo se pode inferir tiicamente, que existe este tipo de
gerenciamento atualmente. Ao mesmo tempo, a pesgpiesentada € descritiva, pois se
procurou identificar evidéncias sobre a relacaaeent evolucdo das receitas, pessoas
ocupadas, despesa de aluguel e montante de compras.

Quanto ao meétodo, caracteriza-se como quantitafieoemprego de estatistica
inferencial (através da analise da média e desudodp) e andlise de correlacdo de Pearson,
e qualitativo, na analise do comportamento, porresg dos resultados quantitativos
obtidos. Em uma andlise quanti-quali, € possiveenlar o levantamento de dados através
de métodos estatisticos e uma analise mais apmadande cada uma das empresas, da
forma qualitativa. Foi considerada importante #zaifdo das duas técnicas por tratar-se,
especialmente, de dados exploratérios e que poeean gma série de oportunidades para
novas pesquisas.
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A populacao foi constituida pelas ME e EPP situata€stado de Sao Paulo. A
amostra final constituiu-se de 25 empresas comerdralustriais e prestadoras de servicos
escolhidas por conveniéncia, com receitas compr@@ncentre os anos de 2001 e 2006.
Portanto, a amostra caracteriza-se como nao-pidiadai, pois conforme Bussab e Moretin
(1987, p. 186), a amostra foi intencional e voluat& os resultados obtidos ndo podem ser
generalizados.

A coleta dos dados foi feita com o uso de um qoedtio enviado por correio
eletrbnico aos responsaveis dos escritérios deabiioiade, que representam as empresas em
questao, contendo perguntas diretamente ligadasoddema de pesquisa e aos objetivos de
estudo. Os escritérios, neste caso, estdo apaspander a pesquisa, pois tratam diretamente
dos dados envolvidos nesta coleta.

As variaveis independentes, que foram utilizadasacproxiespara a verificacdo de
indicios do gerenciamento das receitas, sdo asnsegju(l) despesa de aluguel de imoveis
em relacdo a receita bruta; (2) nUmero de pessngsmdas em relacdo a receita bruta e (3)
valor de compras realizadas durante o periodo Eegtpiem relacéo a receita bruta.

4. Apresentacao e Analise dos Resultados
Para confirmar se as variaveis independentegad#is com@roxiesséo apropriadas

e, assim, dar maior confiabilidade aos dados psados, foi realizada a correlacdo de
Pearson entre cada uma das trés variaveis indeptesdeeompras, valores de aluguel e
namero de pessoas ocupadas e a variavel dependenéitas. Encontraram-se, entéo,
correlacdes de 0,643 para compras, 0,482 paraegatte aluguel e 0,511 para numero de
pessoas ocupadas, que , de acordo com Hair (20082) indicam uma correlacao positiva e
significativa, ao nivel de 1%, entre cada uma dasaveis apresentadas e a receita. As
correlacbes estdo apresentadas na Tabela 1:

Tabela 1. Resultado da andlise de correlagdo ded®eentre as variaveis independentes e a dependent

Correlations Correlations Correlations

Compras | Receitas Receitas | VRaluguel Receitas | Pessoas
Compras Pearson Correlation 1 ,643*4 Receitas Pearson Correlation 1 ,482% Receitas Pearson Correlation| 1 511*

Sig. (2-tailed) ,000 Sig. (2-tailed) ,000 Sig. (2-tailed) ,000

N 137 135 N 55 55 N 141 114

Receitas  Pearson Correlation ,643* 1 VRaluguel Pearson Correlation L4824 1 Pessoas Pearson Correlation| ,511* 1
Sig. (2-tailed) 1000 Sig. (2-tailed) 1000 Sig. (2-tailed) 1000

N 135 141 N 55 55 N 114 114

**. Correlation is significant at the 0.01 level (2-tailed). **. Correlation is significant at the 0.01 level (2-tailed). **. Correlation is significant at the 0.01 level (2-tailed

a) compras/receitas b) aluguel/receitas nao)pessoas/receitas

A correlacdo positiva entre as variaveis indepetefee a receita, sugere que quando
h&a um aumento em compras, ou em despesas de alogusl nimero de pessoas ocupadas
observa-se, também, um aumento de receitas. Havendaumento nas variaveis
independentes e a ndo ocorréncia de um aumentoenadas, pode indicar que houve
gerenciamento destas (receitas) com o intuito dwindir a carga de impostos ou,
consequentemente, diminuir a declaracéo de faturtanpara que a empresa continue com
seu enquadramento no Simples Nacional.

Uma vez encontrados os niveis de correlacdo asttes variaveis independentes, foi
possivel analisar-se a sua relacdo com as receisa®5 empresas da amostra durante os seis
anos observados. Para que se pudesse fazer a agagpantre empresas foi efetuada a
divisdo de cada uma das variaveis independentasvpehvel dependente receita apurando-
se, assim, os indices compras/receitas, despesabigieel/receitas e nimero de pessoas
ocupadas/receitas.
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Na sequéncia, foi efetuada uma analise de cadaosrindices, por empresa, ao longo
do periodo pesquisado que é de 6 anos.

4.1 Relacdo entre niumero de pessoas ocupadas e itace

Espera-se que este indice diminua ao longo do denmglicando utilizacdo da
capacidade de producdo ou venda para gerar rec€tesdo ha novas contratacoes e,
portanto, aumento do numero de pessoas ocupagesaee, também, que haja aumento
correspondente das receitas no ano observado opentsios subsequentes. A Figura 1
apresenta o indice nimero de pessoas ocupadasisecei

0,000140

0,000120
0,000100 2001
0,000080 m 2002
® 2003
0,000060 2004
0,000040 m 2005
2006

0,000020

1 2 3 4 5 6 12 13 14 15 16 17 18 19 20 21 22 23 24 25

Figura 1 - indice nimero de pessoas ocupadasaea®tperiodo de 2001 a 2006, por empresa

Por meio da Figura 1 pode-se observar que as sap& 3, 14, 22 e 25 apresentam
aumento do indice ao longo dos anos observadass indica que a receita cai em relacdo ao
namero de pessoas ocupadas. Uma vez que o aumenpesdoas ocupadas deve ser
relacionado ao aumento das receitas da empresajrauitdo deste indice pode indicar que
estas empresas estejam contabilizando uma recemarnido que aquela que foi apurada
durante este periodo. Isto pode ser um indicicedengiamento de receitas.

As empresas 1, 4, 5, 6, 12, 13, 15, 23 e 24 possme decréscimo no indice numero
de pessoas ocupadas/receita ao longo do tempa@ degoonstra um aumento de receita por
pessoa ocupada, que € esperado quando a empeestiligsindo sua capacidade de producao
e vendas. Isto significa que houve um aumento ddupividade das pessoas ocupadas ao
longo do tempo. A empresa 16 tem esta relacdoamtesho longo do periodo observado.

Também se pode observar que as empresas de nuberds, 19, 20 e 21 tém
aumentos e diminuicdes deste indice ao longo dpdem que pode significar que estas
empresas tém contabilizado as receitas de acordsgas preferéncias. Isto € um alto indicio
de que estas empresas estéo fazendo gerencianeergicettas para diminuir o pagamento de
impostos e/ou permanecer no enquadramento do SirNpleonal.

De forma a se validar essa analise efetuou-sécaledla média e desvio padrédo do
indice numero de pessoas ocupadas/receitas, paesanEntende-se que quanto maior o
desvio padrdo do indice, maiores sdo os indiciogatenciamento de receitas. Assim,
empresas que nao gerenciam receitas possuem uio gadvdo muito menor do que aquelas
gue gerenciam. A Tabela 2 apresenta o resultadstdtistica realizada.
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Tabela 2: Média e desvio padréo do indice nimemmedeoas ocupadas /receitas no periodo (x 10.000)

Empresa| 2001 2002 2003 2004 2005 2004 Média Desvio padréao

25 0,26027 | 0,217977 0,267697 0,251276 1,210046 0,3851053207857] 0,444138543

Ot

17 0,36544 | 0,32062¢ 0,61297 0,35216 0,248p15 0,1776846213982 0,148462683

I

1 0,824634| 0,79795% 0,512904 0,206493 0,212617 04549,451591035 0,305964063
3
8

22 0,531055| 0,572916 0,3345 0,205995 0,333897 0,36Y@R391010613 0,137059299

=16 S

19 0,775537| 0,435954 0,535394 0,502553 0,484058 04940,521256316 0,134203026

5 0,466667 0,32 0,333333 0,2222p2 0,24 0,4 0,29708708,098879317
12 0,402131| 0,330571 0,305435 0,150293 0,221)695 06214D,287480983 0,088562236
14 0 0 0 0,769394 0,892066 0,731444 0,797634521 035D

15 0,397361| 0,407312 0,2998%8 0,295118 0,241012 01703®,307362853 0,08183165

21 0,3026 | 0,337044

20 0,286386| 0,343978 0,320404 0,377y8 0,464B83 0,81438372885673 0,07011533

3
0,2591719 0,321127 0,472654 0,40518349623628 0,076914771
b
/

O

18 0,396452| 0,435759 0,380511 0,371315 0,480405 013665,405158652 0,04454391

6 0 0 0,18 0,1 0,1 0,090909 0,117727473  0,041735Y55

3 0,131901| 0,213925 0,247528 0,198869 0,172326 0485030,1874826 0,041206334

2 0,079022| 0,092592 0,0633 0,143742 0,06729 0,0752ZRA@86871334 0,029666673

8

13 0,143149| 0,161544 0,10358 0,087723 0,073873 0,8821R108665794 0,035677994
6
3

23 0,126409| 0,102812 0,07193 0,069361 0,067683 O0dB®,084203469 0,02476511b

4 0,115385| 0,107066 0,101695 0,0967474 0,092308 038BED,100243849 0,00997117}

POy IO IO+ Ut

24 0,142605| 0,152911 0,1261%92 0,1329 0,139p25 0,12914137279168 0,00987964%

16 0 0 0,100864 0,099225 0,0973y3 0,106331 0,10094866903861538

Os resultados apresentados na Tabela 2 estaoplicatios por 10.000, pois os
nameros eram muito baixos, resultando numa imeunaatiglade de zeros. Observa-se que as
empresas 25, 17 e 22 apresentam os maiores desdo® confirmando, assim a inferéncia
de gque elas possuem gerenciamento de receitas.pfesanl, apesar de apresentar desvio
padrédo alto, tem um decréscimo do indice ao lorgtedhpo. O desvio padréo apresentado
por esta empresa ocorreu devido ao alto faturamemtorelagdo ao numero de pessoas
ocupadas, o0 que nao pode ser confirmado como ganesicto de receitas.

4.3 Relacao entre despesa de aluguel e receitas

Apenas as empresas que possuiam despesa de &ugaekbexaminadas. A Figura 2,
a seguir, exibe o indice despesas de aluguel/asced periodo analisado. Por meio de sua
analise, pode-se observar que as empresas 4, Z3t@R2um indice constante ou com
pequena variacdo no periodo. Uma pequena variasse rindice pode, também, indicar que
o aluguel foi apenas corrigido pela inflacdo. Bssquena variabilidade indica que, embora
tenha havido aumento nas despesas de aluguel gm dontempo, as receitas aumentaram na
mesma proporgéo, ou seja, a despesa de aluguehtmunprovavelmente, por expansdo da
empresa e foi correspondido pelo aumento da receita

Observa-se, também, que as empresas 6, 8 aprasentaa diminuicdo do indice ao
longo dos anos observados. Esta diminuicdo € elpera todas as empresas, pois ao longo
do tempo, a empresa tende a utilizar sua capacatadsa, ou seja, as receitas aumentam em
relacdo a despesa de aluguel. Quando toda a cagaadiosa € utilizada, entdo € necessario
aumento de espaco e, assim, a despesa de aluguehtaunovamente e depois decresce ao
longo do tempo, conforme esta expansdo da empredazyreceitas.
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Ja a empresa 17 apresenta, no entanto, uma retegessante neste indice. O indice
aumenta e diminui ao longo do tempo, depois tem graade diminuicdo no ano de 2004,
voltando a ter um aumento nos dois anos seguiBsts.variacdo do indice pode indicar que a

empresa esta gerenciando receitas.

Por outro lado, o que foge da normalidade € o atondo indice despesa de
aluguel/receitas. Isto pode ser observado na emffkesuja relacdo sobe ao longo do tempo,
0 que indica que as receitas diminuem e a desgesfuguel aumenta ao longo do periodo.
Isto também é observado na empresas 16, 20 eigaimente, na empresa 21. Este pode ser
um indicio de que estas empresas diminuiram sgagag ao longo do tempo com o intuito

de diminuir impostos e/ou permanecer no enquadremiEnSimples Nacional.

0,25

0,20

11

16

17

20

21

23

24

W 2001
W 2002
W 2003
H 2004
W 2005
W 2006

Figura 2 - indice despesas de aluguel/receitaeriogo de 2001 a 2006, por empresa

Para validar essa andlise realizou-se o célculmédia e desvio padrédo do indice
despesas de aluguel/receita, por empresa. A Tabalaresenta o resultado da estatistica

realizada.

Tabela 3. : Média e desvio padréo do indice despdaguel / receitas no periodo

Empresa| 2001| 2002 2003 2004 2005 2006 média Desvio
padrao
21 0,08 | 0,09, 0,11 0,14 0,20 0,5 0,18 0,044228605
17 0,15 | 0,13| 0,24/ 0,06 0,08 0,07 0,11 0,037779055
11 0,08 | 0,09| 0,0, 0,12 0,09 0,09 0,09 0,011804156
20 0,08 | 0,08, 0,09 0,10 0,20 0,20 0,09 0,008663921
6 0,03| 0,02 0,02 0,02 0,02 0,005615135
16 0,02| 0,03| 0,03 0,03 0,005599343
23 0,07 | 0,06/ 0,05 0,06 0,06 0,06 0,06 0,005275148
24 0,05| 0,04, 0,04 003 0,05 0,056 0,0p 0,004335914
8 0,01 0,01 0,01f 0,00 0,00 0,01 0,0034943[77
4 0,03 | 0,03| 0,03 0,03 0,02 0,02 0,08 0,000655756
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O exame dos dados contidos na Tabela 3, permifiecaeique as empresas 21, 17, 11
e 20 sdo as que apresentam 0s maiores desviosopgmhéa o indice despesas de
aluguel/receitas, confirmando, assim, o gerenciaonea receitas.

4.4 Relacado entre compras e receitas

A Figura 3 exibe o indice compras/receitas no pleranalisado.

1,40
1,20
1,00 w2001
0.80 H 2002
m 2003
0,60
B 2004
0,40 B 2005
0,20 ® 2006
12 3 45 6 7 8 91011121314 15161718 1920 21 22 23 24 25

Figura 3: indice compras/receitas no periodo dd 208006, por empresa

Por meio da analise da Figura 3 é possivel ideatifjue algumas empresas, a saber
as de numeros 4, 6, 7, 10, 19, 23, 24 e 25, agerdndices bastante constantes ao longo do
tempo ou com pequenas variacbes, 0 que sugere, gséma empresas, que a relacéo
compras/receita se manteve, mesmo com a variagamalode compras e/ou de receitas. Isto
significa que a margem bruta das empresas permapeggcamente constante, que o volume
de compras néo se alterou significativamente eatdel a receita e, portanto, também, ndo ha
indicios de que houve manipulacéo de receitasragpldo periodo nestas empresas.

No entanto, as empresas 1, 3, 8, 9, 12, 14, 10721 e 22 possuem uma variagao
muito grande da relacdo compras/receitas ao lorg@eatiodo analisado. Esta relacéo
compras/receita nestas empresas aumenta ao loagmds observados, indicando que houve
um volume muito maior de compras do que de receifdgumas observacdes sao
importantes: um aumento muito grande de compragand aumento em estoques e/ou
diminuicdo na margem da empresa; este aumento rdpras pode indicar que a empresa
contabilizou maior valor de compras do que estdatdizando suas receitas, deixando de
faturar em um periodo para faturar em outro. E#teal observacdo pode evidenciar um
possivel gerenciamento destas receitas para pagierglo pagamento de impostos.

Por fim, é importante salientar que as empresds 21, 13, 16 e 18 apresentaram
indice de compras bem inferiores ao da média datamaue foi de 45%. Isso pode indicar
gue estas empresas ndo contabilizaram corretaroes®r das suas compras. Este pode ser
um indicio de um problema observado em grande mh$epequenas e médias empresas,
decorrente de estruturas contabeis insuficiengesando distorcdes nos relatdrios contabeis.

Para validar essa andlise realizou-se o célculmédia e desvio padrdo do indice
compras/receitas, por empresa.

A Tabela 4, a seguir, apresenta o resultado dtst&ta realizada.
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Tabela 4: Média e desvio padréo do indice comprasefitas no periodo

Empresa | 2001| 2002| 2003 2004 2005 2006 média deparao
3 025 | 044| 056| 1,30 1,2( 0,96 0,79 0,4298720[74
17 0,06 | 0,09| 041 0,390 0,19 0,80 0,32 0,276922947
14 0,73 | 088 043 0,93 0,74 0,224682403
9 0,57 | 024 0,25 0,20 0,31 0,171874618
15 0,73 | 084 0,64 0,61 0,95 0,89 0,77 0,1385270[L3
1 092 | 084 081 0,69 0,94 0,72 0,82 0,101784085
12 058 | 051 0,63 0,69 0,76 0,51 0,61 0,100803048
22 043 | 0,46| 0,38 0,23 0,4 0,34 0,37 0,0802714(15
23 032 | 0,34| 048| 0,48 0,49 0,4y 0,43 0,075156638
20 025 | 0,26| 0,28/ 0,31 041 0,41 0,32 0,0726401p3
16 0,20 | 0,05( 0,04 0,11 0,10 0,072033313
21 0,32 | 0,34| 0,36 0,47/ 0,49 0,38 0,39 0,0693266[18
2 0,17 | 0,21| 0,23] 0,36] 0,23 0,2y 0,25 0,06503845
8 0,19 | 0,32| 0,23 0,28 0,19 0,24 0,058777511
25 0,40 | 0,36| 0,42| 0,46 0,44 0,35 0,41 0,047443417
10 063 | 063| 0,68 0,55 0,63 0,64 0,63 0,041890768
19 044 | 036| 045 037 041 0,35 0,40 0,0411514p9
5 0,15 | 0,09| 0,08/ 0,077 0,19 0,18 0,11 0,033334444
0,73 | 0,73| 0,74 0,75 0,77 0,78 0,7% 0,0203680B3
7 0,26 | 0,25| 0,24 0,26] 0,29 0,2y 0,25 0,017712883
24 043 | 0,44 | 044 047 047 0,4y 0,4% 0,017418242
18 0,08 | 0,05 0,03 0,05 0,04 0,0b 0,05 0,0167175¢41
13 0,07 | 0,20| 0,10 0,090 0,04 0,10 0,09 0,0135845p6
6 0,60 | 060( 0,60, 0,60 0,60 0

A analise dos dados contidos na Tabela 4 permitBcae que as empresas 3, 17, 14,
9, 15, 1, 12 e 22 sédo as que apresentam os malesggs padrao confirmando, assim a
inferéncia de que elas possuem indicios de gemecit de receitas.

5. Consideracdes Finais

Este estudo abordou o tema gerenciamento de mssilteo contexto das ME e EPP.
Entende-se que as ME e EPP podem estar propergerereciar resultados para beneficio
proprio, ou de seus proprietarios. No entanto, deslaaracteristicas especificas relativas a
sua tributacdo, o meio para gerenciamento dostaelesl seria o de gerenciar as receitas, e
nao o lucro, visando sua permanéncia no regimeibletdacdo do Simples Nacional e/ou
postergacao do pagamento do tributo para fins aenagtracao do fluxo de caixa.

Assim sendo, o objetivo geral deste artigo foifiear se as ME e EPP gerenciam suas
receitas a fim de permanecerem no Simples Nacmngara postergarem o pagamento dos
impostos para melhoria do seu fluxo de caixa.

Os resultados das andlises realizadas permitiramifitar indicios de gerenciamento
de receitas em varias empresas (Figuras 1 a 3 €aBaB a 4) confirmando-se, assim, as
hipoteses de pesquisas H1, H2 e H3. Esses resultatobém revelaram indicios de
gerenciamento de receita por meio do desvio-pad@@mal nos indices calculados.
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Identificaram-se empresas que apresentavam deswiosmais nos trés indices. Outras
apresentam desvios em apenas um indice. Entendees@ode haver gerenciamento de
receitas em qualquer um dos desvios observadosvamgue ha correlacdo positiva entre
cada uma das variaveis e as receitas.

Entende-se que a importancia de se buscar infoesasubre a gestdo das ME e EPP
reside no fato de que na gestdo dessas empreshéntapode ser possivel aplicar os
conceitos desenvolvidos pelas teorias que explicamerenciamento de resultados nas
grandes e médias empresas, havendo, entretantecessidade de adaptacbes as suas
realidades. Os empresarios destas empresas fazéandpamesmo ambiente e reagem ou
gerenciam suas empresas para competir no mercadogsina forma que qualquer outro tipo
de empresa. Isso pode sugerir que outras teorigestdo desenvolvidas para as médias e
grandes empresas também sejam aplicaveis as MBPgre$saltando-se que isso é apenas
uma sugestao e, ndo, uma inferéncia, necessitpadanto, de mais investigacoes.

Portanto, dada as limitagfes inerentes aos estigpatureza exploratoria, este estudo
traz como principal contribuicio o entendimento demo as ME e EPP tratam o
gerenciamento de resultados através do gerenciandenteceitas brutas, da mesma forma
que as grandes e médias empresas o fazem, embosengre com 0 mesmo objetivo.

Como sugestdo para novas pesquisas sugere-se aumemimero de empresas da
amostra, utilizando as variaveis encontradas dicarise o desvio-padréo destes indices traz
a comprovacdo de que a empresa gerencia receltagificar outras variaveis que sirvam
comoproxiespara gerenciamento de receitas nas ME e EPPdg, @nalisar as implicacdes
do gerenciamento das receitas no resultado eféasdviE e EPP.
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